
Economia Circular Canvas do Modelo
Aula Avançada de Nível 5

TORNE-SE UM 



Os alunos aplicarão uma estratégia de design circular para resolver um problema de negócios lineares. Eles aprenderão o que é

a ferramenta Canvas no modelo de negócios circulares e como usar uma para criar seu próprio modelo de negócio circular. Eles 

trabalharão em equipes de sua escolha para resolver um desafio de negócios existente e redesenharão o negócio usando a tela 

circular do modelo de negócios. Eles esboçarão seu modelo final de negócios para dar uma visão de como sua ideia de negócio 

é circular e, em seguida, compartilharão com o resto da classe. 

Preparação da Aula e Alinhamento Curricular
Tempo de preparação: 10 – 15 minutos
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Exiba os slides da aula e crie uma discussão sobre o que eles já sabem sobre modelos de negócios 

circulares e como identificar soluções para os problemas dos clientes. Faça aos alunos as perguntas 

orientadoras das anotações do slide do PowerPoint.
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Imprima o "Canvas do Modelo de Negócios Circular" e a "Solução Circular", um para cada equipe, 

juntamente com o  folheto "Redesenho para Circularidade". 

Siga as instruções na aula sobre como preencher cada seção do "Canvas do Modelo de Negócios 

Circular". As anotações do slide na parte inferior de cada um deles terão instruções sobre como 

preencher a secção. 
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Principais Resultados de Aprendizagem e Alinhamento Curricular:

• Ciência - Terra e Atividade Humana: Comunicar soluções que reduzam o impacto dos seres humanos na terra, água, ar e / ou outros 

seres vivos no ambiente local. As coisas que as pessoas fazem podem afetar o mundo ao seu redor. Mas elas podem fazer escolhas 

que reduzam seus impactos na terra, água, ar e outros seres vivos.

• Artes da Língua Inglesa e Alfabetização: Participe de conversas colaborativas com diversos parceiros sobre tópicos e textos. Siga 

regras acordadas para as discussões. Use palavras e frases adquiridas através de conversas, lendo e sendo lido e respondendo a 

textos. Apresente informações, descobertas e evidências de apoio de forma clara, concisa e lógica, de modo que os ouvintes possam 

seguir a linha de raciocínio.

• Estudos Sociais - Pessoas, Lugares e Ambientes: O estudo de pessoas, lugares e ambientes nos permite entender a relação entre as 

populações humanas e o mundo físico. 

Alinhamento dos ODS

Preparação da Aula e Alinhamento Curricular
Tempo de preparação: 10 – 15 minutos

Os planos de aula são projetados para serem flexíveis e responsivos às necessidades em 
evolução da sua sala de aula. As aulas são editáveis e personalizáveis para atender aos 
diferentes contextos individuais dos alunos e da sala de aula. Uma versão do PowerPoint 
com instruções do professor e uma lição em PDF imprimível estão disponíveis para 
download.

Aula flexível e adaptativa
CIDADES E 

COMUNIDADES 

SUSTENTÁVEIS

CONSUMO E 

PRODUÇÃO 

RESPONSÁVEIS

TRABALHO 

DECENTE E 

CRESCIMENTO 

ECONÔMICO



A Aula 
Duração da aula: 90 minutos

Divida em grupos de 3 a 5 e prepare um cartaz ou use  a apostila de "Canvas do Modelo de Negócios 
Circular" para o exercício. Recomenda-se o uso de notas adesivas em um grande cartaz.

Escolha um dos cenários do folheto "Redesenhar para circularidade" a utilizar para a tela.
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5 Quando terminar a tela, esboce seu produto circular e o modelo de negócio e compartilhe suas 
inovações circulares com a classe. 

4 Preencha o "Canvas do Modelo de Negócios Circular" no seu grupo e aplique um ou mais modelos 
de design circular ao seu modelo de negócio. 

Percorra os slides usando os exemplos para orientar os alunos pelo  "Canvas do Modelo de Negócios 
Circular" para que eles possam se familiarizar com cada um dos segmentos e elementos do negócios.
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Preparar a Apresentação do PowerPoint

Quando estiver pronto para apresentar as lições à sua turma, clique em Apresentação de Slides na barra de 

menu superior e selecione Modo de Exibição do Apresentador. No modo de exibição do Apresentador, você 

pode ver suas anotações enquanto o público vê apenas seus slides.

As anotações aparecem em um painel à direita. O texto 

deve ser quebrado automaticamente e uma barra de 

rolagem vertical será exibida, se necessário. Você 

também pode alterar o tamanho do texto no painel 

Anotações usando os dois botões no canto inferior 

esquerdo do mesmo. 
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Produto como um Serviço: Aluguel de roupas
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Canvas do Modelo de Negócios Circular

Roupas da moda em 
um orçamento sem ter 

que  possuir roupas 
que você dificilmente 

vai usar.

Comunidades de 
estudantes 

universitários com 
baixa renda

mercado de Massa e 
clientes segmentados 
(masculino/feminino)

Parceiros Atividades Proposta de Valor (PV)

Custos Receita

CanaisRecursos

Relacionamento com o 
Cliente

Segmentos de Clientes

Inovação Circular Fim da Vida Útil

Circular (PV)



Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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Canvas do Modelo de Negócios Circular
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A Atividade 
Duração da atividade: 30 minutos

Divida em grupos de 3 a 5 e prepare um cartaz ou use a apostila "Modelo de Negócio Circular 
Canvas" para o exercício. Recomenda-se o uso de notas adesivas em um grande cartaz.

Escolha um dos cenários do folheto "Redesenhar para circularidade" a utilizar para a tela.

1

2

4 Quando terminar, esboce seu produto circular e modelo de negócios e compartilhe suas inovações 
circulares com a classe. 

3 Preencha o "Modelo de Negócio Circular Canvas" no seu grupo e aplique um ou mais modelos de 
design circular ao seu modelo de negócio. 
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